Додаток 4. Орієнтовний перелік питань, що 
плануються для обговорення під час ПРК 

Блок 1. Технічні вимоги
1. Які пункти технічного завдання ШГРП/ГРУ є для вас повністю виконуваними, а які - потребують уточнення (якого саме)?
Блок 2. Готовність до постачання і транспортування 
2. Чи підтверджуєте ви можливість постачання ШГРП/ГРУ у 100% заводській готовності? Які обмеження/умови?
3. Чи є для вас стандартною практикою зняття КВП на час транспортування? 
4. Які вимоги до пакування/кріплень/транспортування ви вважаєте критичними для збереження налаштувань та комплектності?
Блок 3. Рік виготовлення виробу
5. Чи можете ви забезпечити рік виготовлення виробу не раніше ніж за 1 рік до дати закупівлі? Які фактори можуть завадити?
6. Як ви підтверджуєте дату/рік виготовлення (яким документом)?
Блок 4. Документи відповідності, паспорти, протоколи 
7. Який пакет документів ви стандартно надаєте на ШГРП/ГРУ та на ключові комплектуючі (паспорти, сертифікати, декларації, протоколи)?
8. Які заводські випробування ви виконуєте стандартно та які протоколи надаєте (перелік, форма, строки надання)?
9. Чи готові ви надавати креслення загального виду/компоновки та інші технічні матеріали у складі поставки? У якому форматі?
Блок 5. Потужності виробництва, строки, покриття номенклатури
10.  Чи можете ви покрити всю номенклатуру з Excel? Якщо ні - які позиції «випадають» і чому?
11.  Які ваші потужності виготовлення/збірки/випробувань (місяць/квартал) та які слабкі місця по ланцюгу постачання?
Блок 6. Графік та місце постачання 
12.  Чи готові ви постачати партіями за плановим графіком (помісячно/поквартально)? Які мінімальні/оптимальні партії?
13.  Які типові строки доставки по Україні та як впливає розподіл по філіях/регіонах?
Блок 7. Гарантія 
14.  Які гарантійні умови ви пропонуєте на ШГРП/ГРУ (строки, винятки)?
15.  Який сервісний формат ви підтримуєте (виїзд/ремонт/заміна), строки реагування та географія покриття?
Блок 8. Комерційні умови: оплата, відтермінування, ціна 
16.  Які стандартні умови оплати ви пропонуєте (передплата/післяплата/поетапна оплата)?
17.  Яке максимальне відтермінування платежу можливе: (а) без зміни ціни, (б) зі зміною ціни - і за яким правилом змінюється?
18.  На який строк ви можете фіксувати ціну (валідність комерційної) за умови стабільного графіка?
19.  Чи прийнятна для вас прив’язка ціни до курсу іноземної валюти? 
20.  Чи готові ви до формульного ціноутворення? Які індекси/складові ви пропонуєте використовувати та які межі зміни ціни вважаєте прийнятними (поріг)? Чи є у вас такі практичні кейси?
